
Pohjois-Karjalan Sähkö Oy
Fingridin markkinatoimikunta 4.12.2019



PKS: sähköä Jerusalemista Egyptinkorpeen…

… ja sähkökauppaa Hangosta Petsamoon  



• Liikevaihto 114,2 milj. € 

• Liikevoitto 13,1 milj. € 

• Investoinnit 27,1 milj. € 

• Sähkön siirto 1 114 GWh

• Omaa vesivoimaa 198  milj. kWh 

• Sähkönkäyttöpaikat 88 568

• Verkostopituus 22 465 km (254 m/käyttöpaikka)

• Henkilöstöä 236

Konserni numeroina 2018



Liiketoiminta-alueet

Sähkökauppaa Sähköverkkopalvelua

VerkostourakointiaSähköntuotantoa



Konsernirakenne

Sähkökauppa Sähkön tuotantoKonsernipalvelut

PKS Sähkönsiirto Oy

SLT-Consults Oy

Enerke Oy Kuurnan Voima Oy



Jos sais lottovoiton, kiertäsin vähän 
maailmaa

Verkkoliiketoiminta

… tai rakentaisin säävarmaan verkkoa 
parin kuukauden ajan



PKS Sähkönsiirto Oy:n tunnusluvut 2018

Liikevaihto 55 milj. €

Investoinnit 27 milj. €

Asiakkaita 88 600

Verkostopituus 22 465 km

Henkilöstöä 22



Suurimmat verkostopituudet Suurimmat asiakasmäärät

Yhtiö Asiakasmäärä

1 Caruna Oy 470 532                  

2 Elenia Oy 429 760                  

3 Helen Sähköverkko Oy 389 870                  

4 Caruna Espoo Oy 212 012                  

5 Tampereen Sähköverkko Oy 154 070                  

6 Vantaan Energia Sähköverkot Oy 126 001                  

7 Savon Voima Verkko Oy 117 770                  

8 Oulun Energia Siirto ja Jakelu Oy 106 575                  

9 Kymenlaakson Sähköverkko Oy 103 086                  

10 Järvi-Suomen Energia Oy 102 683                  

11 PKS Sähkönsiirto Oy 88 429                    

12 LE-Sähköverkko Oy 88 017                    

13 Turku Energia Sähköverkot Oy 86 539                    

14 Vaasan Sähköverkko Oy 71 851                    

         km

            

m/as.

1 Caruna Oy 80 097      170

2 Elenia Oy 71 854      167

3 Savon Voima Verkko Oy 27 370      232

4 Järvi-Suomen Energia Oy 27 369      267

5 PKS Sähkönsiirto Oy 22 465      254

6 Kajave Oy 13 395      229

7 Kymenlaakson Sähköverkko Oy 13 176      128

8 Caruna Espoo Oy 7 745        37

9 Vaasan Sähköverkko Oy 6 993        97

10 Rovakaira Oy 6 626        216

11 Helen Sähköverkko Oy 6 420        16

12 Lappeenrannan Energiaverkot Oy 6 201        107

13 LE-Sähköverkko Oy 4 738        54

14 KSS Verkko Oy 4 504        87

     Verkostopituus
Yhtiö

Mittaa riittää, välillä jopa virtaakin



Herrathan ne työn tekis jos se herkkua oes
Verkostourakointi





Voima se on joka jyllää
Sähkön tuotanto



2023:
72 MW

450 GWh

Tuotantokalusto muuttuvassa maailmassa

2014:
112 MW
600 GWh

2019:
67 MW

350 GWh



Saimaan järvilohen puolesta



Millimetrin tarkkaa työtä





Ei auta itku markkinoilla
Sähkökauppa



Myyntiprosessi on oikeasti kolmivaiheinen

Tuotteet KuormaennusteHinnoittelu FinanssisuojausMyynti

Kuormaennuste
Spot-tilaus Elbas Tasesähkö

Toimitus

Kiinteä toimitus

Kate-
analyysi

Fyysisen 
toimituksen 
jälkeen

Fyysinen 
toimitus

Ennen 
fyysistä 
toimitusta



Kaksi tapaa tehdä kauppaa – ”Tehtaan hinnat”

• Jos myyjällä on halpaa tuotantoa, se voi myydä sähkön loppuasiakkaille ”tehtaan hinnoilla” eli 
alle markkinahinnan. Tämä mahdollistaa markkinaosuuden kasvattamisen hinnalla. 

• Liiketoiminta voi kannattaa kokonaisuudessaan, mutta yksittäisten voimalaitosten ja 
asiakkaiden (tai asiakasryhmien) kannattavuus jää arvoitukseksi.



Kaksi tapaa tehdä kauppaa – Salkutusperiaate

• Tuotanto kohdistetaan tuotantosalkkuihin ja myyntisopimukset omiin salkkuihinsa.
• Tuotanto ajetaan spot-markkinoille ja myynti ostaa sähkön spot-markkinoilta. 

Kassavirtaa vakautetaan johdannaisten avulla.
• Liiketoiminnan kannattavuutta pystytään seuraamaan jokaisen tuotanto- ja 

myyntisalkun osalta erikseen. Liiketoimintaa pystytään ohjaamaan faktojen 
perusteella ja omistajat tietävät tarkkaan omistuksensa arvon.



Mitä tarvitaan menestymiseen tukkumarkkinoilla?



Myyntiyhtiöt fuusioituvat vauhdilla

Isommus/Energiapolar (1995)

Lumme Energia (2017)

Loiste/LoisteLappi (2019)

Vattenfall/Elenia (1990-luku)

Väre Energia (2018)

Fortum/Caruna (1990-luku)

Uusi ”Kaupunkienergia” (2020 ?)



So what!



Ei oppi ojaan kaada
Vähän teoriaa



Hinnoittelu on pelkkää riskienhallintaa





Kaksi tammikuun perjantaita, yksi ja sama asiakas

Vau! 
Mikä ero 

menekissä!

Erään Henrik af 
Strandbackan 

sähkölämmitetty 
omakotitalo Kontiolahdella,

vuosikäyttö 23 300 kWh



Hinnoittelu – profiiliriski

Profiilikustannus = [kulutuksella painotettu spot-oston keskihinta] - [vastaavan ajan spot-hinnan aritmeettinen keskiarvo]

Vau! 
Mikä ero kuluttajien 

käyttäytymisessä!



HELspot tammikuussa 2015

Sama kuukausi, eri vuosi

Vau! Mitkä erot 
hinnoissa!

HELspot tammikuussa 2015      HELspot tammikuussa 2016



Epävarmuuden yhtälö

=    Volyymiriski +  Profiiliriski +  Markkinat
Tasesähkö

( )



Lopussa kiitos seisoo




